Tri vyvstavajici trendy
formovani intralogistiky




Uvod

V letech 2020 a 2021 doslo v celosvétovém méfitku ke zménam nakupnich zvyklosti.
Nebyvaly rozmach elektronického obchodu pfipravil pldu pro nové technologie a dokonalejsi
cesty k zakaznikam.

Mate-li si udrzet na tomto ménicim se trhu konkurenceschopnost, musite byt flexibilni,
musite umét kvantifikovat jednotlivé faktory svého podnikani a byt dobfe informovani

o trendech, které utvareji vas obor. V opaéném pripadé hrozi zaostavani a ztrata zakaznikd ve
prospéch konkurence.

Jiz 35 let usilujeme o optimalizaci vykonnosti sklad a nyni mame moznost vidét takrka
,V pfimém prenosu” to, jak mohou nové myslenky a vznikajici technologie utvaret a meénit

je to, ze jim umoznujeme mit prospéch z nasich poznatki a odbornych znalosti o tom, které
trendy utvareji budoucnost jejich odvétvi.

Jednou z metod, které vyuzivame k ziskani dalSich informaci o tom, co pfinese budoucnost,
je spoluprace s rliznymi univerzitami na trzich, kde plisobime. Studenti a profesofi nam
poskytuji cenné a inspirativni napady a Gvahy o tom, jak se podle nich bude logistika vyvijet
v pristich 10-20 letech. Tyto poznatky nam — spolecné s neustalym zdokonalovanim

— a pomahaji nasim zakaznikiim se na né pfripravit.

V tomto informacnim pojednani se zabyvame tfemi nejvyznamnéjsimi trendy v intralogistice,
které praveé ted utvareji budoucnost a budou hrat zasadni roli v tom, jak se bude tento obor
vyvijet v budoucnosti.

CENNE DISKUSE: Workshop se studenty na
Norské univerzité védy a technologie zahrnoval
cenné diskuse o tom, jak se bude logistika vyvijet
v pristich 20 letech.




Trend

# ] Prodej potravin pres internet

Internetovy prodej potravin pattfi jiz nejakou dobu mezi aktualni trendy, ale az
pandemie v roce 2020 prevratila tradicni maloobchod vzhiiru nohama a rozvoj
tohoto zpusobu obchodovani s potravinami nabral skutecné rychlé obratky.
Ukolem, s nimz se musi prodejci potravin vyporadat, je vybudovani udrzitelné
infrastruktury, ktera bude uspokojovat pozadavky zakazniku.

«Sledovat vyvoj prodeje potravin pres internet je
opravdu zajimava podivanda. Na trh neustdle
vstupuji nové firmy a objevuji se nové zplsoby
pristupu k poskytovani sluzeb zakaznikm.

V soucasné dobé zazivame prechod od prodeje
v kamennych obchodech s potravinami k online
prodeji, » vysvétluje Thomas Karlsson, generdlni
feditel spolecnosti Element Logic Sweden.

S rostouci oblibou prodeje potravin pres internet
mezi zakazniky se zvysuji i pozadavky na to, aby
vSe fungovalo efektivné a uzivatelsky pratelskym
zpUsobem. Jinymi slovy, intuitivni online platforma,
vynikajici kvalita, konkurenceschopné ceny

a mozna to nejdulezitéjsi — rychlé a spolehlivé
dodavky. Pfipravena jsou automatizovana
intralogisticka feSeni zamérena na dosazeni

skutecného rdstu v oblasti prodeje potravin pres
internet. Diky dostatec¢né rychlosti a kontrolou nad
zasobami napomohou k ziskani dalsich zakaznikd.

Dalsi krok — automatizace

Jesté pred par lety vypadala myslenka, ze byste si
mohli objednat potraviny pres aplikaci a nechat

si je jesté tyz den dorucit az dom(,
nepredstavitelné.

Prvnimi vlastovkami, které byly znamkou prechodu
k plnohodnotnému online obchodovani

s potravinami, byla feSeni umoznujici vyzvedavani
nakupu v prodejnach. U téchto feseni

zameéstnanci vychystavaji objedndvky zakazniki ve
stejném prostoru, kde nakupuji ostatni zakaznici.
Pro mnohé bylo dal§im krokem zavedeni

>



Trend

#—‘ Prodej potravin pres internet

“tmavého obchodu” (,dark store”) kdy spolec¢nosti
své prodejny pro zakazniky zcela uzavrou a jejich
zameéstnanci pouze vychystavaji objednavky.
Doruceni nakupu pak lze vyfesit bud
prostfednictvim sluzby ,klikni a vyzvedni“, nebo
dodavkami do domu.

Dnes se bézné setkavame s hybridnim
obchodnim modelem, kdy prodejci potravin kromé
vyuziti vyhrazeného prostoru v budové jako ,dark
store” vyuzivaji také sluzbu ,klikni a vyzvedni®,
pficemz v prodejné probiha vychystavani potravin.

«Spole¢nosti mohou
dosahnout udrzitelné

a ziskové infrastruktury
automatickym

skladovanim.»

Thomas Karlsson, generalni
feditel spole¢nosti Element Logic

Jini zakaznici se rozhodnou vyuzivat pouze systém
1dark store” nebo centralizované a/nebo regionalni
sklady, a cely prodej tak probéhne online.

V souvislosti s rozvojem trendu, kdy spole¢nosti
prepravuji potraviny primo ke spotfebiteli, vznika
potfeba vytvoreni a rozvoje udrzitelné
infrastruktury. Infrastruktura musi byt rychla

a spolehlivd — od objednavky po dodani. Je tfeba

ji provést chytre, jinak miize dojit k tomu, Ze celé
feSeni bude ndkladné a pro obchodnika

s potravinami nerentabilni. Analyza poradenské
spolecnosti Bain & Company zjistila, Ze ru¢ni
vychystdvani online objednavek z kamenného
obchodu a jejich bezplatné dorucovani zédkaznikiim
obvykle vykazuje provozni marzi minus 15 %.

«Firmy mohou dosahnout udrzitelné a ziskové
infrastruktury tim, Ze zautomatizuji provoz skladu.
KdyZ se obchodnik s potravinami pfi vychystavani

objednavek nespoléha na manudlni praci, eliminuje
lidské chyby pfi vychystavani a zaroven tento proces
nesmirné urychli, » vysvétluje Karlsson.

Inovace a regulace teploty

«Ve spolecnosti Element Logic nabizime reSeni
AutoStore, které umoznuje vychystavat potraviny
jak v prostfedi s pokojovou teplotou, tak

v chlazeném prostredi. Neustéale hledame zpUsoby,
jak tento proces dale zdokonalovat, abychom mohli
nabizet automatizované vychystavani

a manipulaci s tokem materidlu v riiznych
prostredich, » fika Karlsson.

V testovacim zafizeni AutoStore v soucasné dobé
probihaji experimenty s novymi zplsoby vyuZiti
feSeni AutoStore v prodeji potravin pres internet.
Testovaci zafizeni mlze dosahovat teplot az 60
stupn Celsia nebo minus 40 stupi( Celsia.
Kontrola teploty je pfi skladovani potravin zasadni.

Investice Svédského

e-shopu s potravinami do AutoStore

Existuje cela rada prikladd cistych e-shopd, které

v posledni dobé zaznamenaly obrovsky rist.
Jednim z nich je Svédska spole¢nost Matsmart
zameéfujici se na prodej potravin, které by jinak byly
kvali nadprodukci, nevhodnému baleni, sezénnim
trendm nebo kratkym datim spotreby
zlikvidovany. Toto zbozi se prodava za nizsi

cenu online.

Spolecnost Matsmart zaznamenala s timto
obchodnim modelem uspéch a v roce 2021 se
zcela vycerpaly jeji manualni pracovni a prostorové
kapacity. Bylo natase posunout

elektronické obchodovani s potravinami déle.
Nové automatizované reSeni dodané spolecnosti
Element Logic poskytuje spolecnosti Matsmart
trikrat vétsi kapacitu a zaroven ji dava jesté vétsi
prostor pro rlst. V provozu je 149 robotd, ktefi
dokazi z 88 000 skladovacich prihradek vybrat
odhadem 6000 poloZek za hodinu.
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»Vytvareni dlouhodobych logistickych FeSeni, ktera
jsou zaroven ndkladové efektivni, je faktorem
uspéchu pro to, abychom byli ziskovi a dlouhodobé
ziskavali pro obchod s potravinami pres internet
zakazniky, » fikd Karlsson.

Mnoho prodejcll potravin se snazi najit vhodné
feseni pro ziskovy prodej do mensich mést

a venkovskych oblasti. V sou¢asné dobé mnoho
vyrobcl potravin nabizi rozvoz do domu pouze
zdakaznikdm zijicim ve velkych méstech. Odpovédi
jsou nejspise strediska mikroplnéni centra ve
spojeni s rozsahlejsimi regiondlnimi sklady.

CHYTRA INVESTICE: Svédska spolecnost
Matsmart diky svému automatizovanému

reSeni trojnasobné zvysila kapacitu.
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# 2 Strediska mikroplneni

Zakaznici ocekavaji doruceni ve stejny den nebo nasledujici den a také moznost
+klikni a vyzvedni“. Aby se zkratila doba dodani, oteviraji spolecnosti mensi sklady

blize svym zakaznikim.

«Presné sledovani
objednavek je pro

Joachim Kieninger, reditel pro
rozvoj obchodu v Element Logic
Germany

Pouzivani mensich sklad( pro lokalni plnéni ob-
jednavek bylo nazvano mikroplnéni. Tzv. stfediska
mikroplnéni se poprvé objevila pred nékolika lety
ve Spojenych statech. V uplynulém roce jsme byli
svédky toho, Ze tento trend pronika

i na evropsky trh.

«Takto vyrazny trend se v oblasti logistiky obvy-
kle objevi pouze v situaci, kdyz se obor ocitne pod

tlakem koncovych spotrebiteld, a v dlisledku toho
dojde k urcité zméné. Ve Spojenych statech usnad-
nil tlak na rychlejsi lokalni dodavky pred nékolika
lety Amazon. A nyni se ocekdvani oboru a trhu

v USA projevily v tlaku na evropsky trh, » vysvétluje
Joachim Kieninger, feditel pro rozvoj obchodu ve
spolecnosti Element Logic Némecko.

Strediska mikroplnéni na vzestupu
Teoreticky Ize stiedisko mikroplnéni umistit
kamkoli. Kromé zkraceni doby dodani na
konkrétni mista umoznuiji lepsi a rychlejsi
kontrolu zasob, usnadnuji vraceni zbozi a do
jisté miry i snizuji naklady na dopravu.

«Doba dodani je pfimo umérna vzdalenosti.

Pokud jste zékaznikovi blize, miZete mu presnéji
odhadnout, kdy mize o¢ekavat, Ze jeho objednavka
dorazi. Pfesné sledovani objednavek je pro zéka-

vvvvvv
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Existuji dva rlizné typy stfedisek mikropInéni, které
podle naseho nazoru budou utvaret budoucnost
logistiky. Jednim z nich je ,dark store”, kam maji

pristup pouze zaméstnanci. Druhym je bézna prode-

jna, kde je vyhrazeny prostor v zadni ¢asti vyuzivan
jako centrum mikroplnéni. Vzhledem k tomu, ze
stredisko mikropInéni m je blize

k zakaznikovi, spole¢nosti davaji Casto zakaznikovi

moznost si vybrat, zda si objedndvku vyzvedne, nebo

si ji necha dorucit.

«Jednim z obor(, kde se strediska mikroplnéni
osvédcila, je trh s potravinami. Spotrebitelé zde
nemohou Cekat na dlouhou dobu dodani, protoze
nakupuji zakladni zbozi s urCitym datem spotieby.
Vérim, ze casem budou nasledovat dalsi obory, »
fika Gavin Harrison, obchodni manazer spoleCnosti
Element Logic ve Velké Britanii.

Automaticka nebo manualni strediska mikroplnéni
«Domnivam se, Zze manualni stfediska mikroplnéni

budou pomérné brzy nahrazena automatizovanymi
feSenimi, » pfedpovida Kieninger.

Prestoze je vyuzivani stfedisek mikroplnéni velmi
pokrokovym zplsobem logistiky, mnoho spolecnos-
ti, které toto reseni vyuzivaji, zatim své provozy
neautomatizovalo. Firmy, které se spoléhaji na
manualni praci, musi pocitat s nizsi produktivitou.
Lidska pracovni sila mliZe za hodinu vychystat jen
urCity pocet produkti a ve skladu je jen urcity pocet
regal. Ve stredisku mikroplnéni jsou tyto pocty
jesté nizsi a je zde jesté méné prostoru.

«Na zakladé mych zkuSenosti jsem dospél k zavéruy,
Ze pokud ve stredisku mikroplnéni pracuje
minimalné dvanact zaméstnanct, mizete automa-
tizaci vyrazné zefektivnit provoz celého centra

a snizit provozni ndklady, » vysvétluje Harrison.

Jednou ze spolecnosti, ktera investovala do

RYCHLEJSI DORUCENI: Diky integrovani
systému AutoStore do obchodu dostavaji

zakaznici své zbozi jesté rychleji.

automatizace lokalniho skladuy, je Svycarska
spoleCnost Peterhans. Ta vyuziva kombinaci bézné
prodejny a rozsifeného skladu v zadni ¢asti. Diky
automatizaci dosahla spolecnost Peterhans vétsi
skladovaci kapacity, zvysila efektivitu skladu

a ziskala tak kratkou, jedine¢nou a spolehlivou
cestu k zékaznikovi. Kromeé vychystavani online
objednavek vychystavaiji roboti i objednavky pro
zdékazniky, ktefi prodejnu fyzicky navstivi.

NejvyraznéjSim rozdilem mezi manudlné fizenym
a automaticky provozovanym strediskem
mikropInéni je hustota skladovani. Je naro¢né
skladovat a mit k dispozici stovky produktd

v malém prostoru. Pokud vsak investujete do
automatizovaného fesSeni, jako je AutoStore

od spolecnosti Element Logic, skladovaci
kapacita se vyrazné zvysi.
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«Systém AutoStore je idealni volba pro ,chytré
skladovani”. Modularni feSeni dokazeme
prizplsobit vasemu stavajicimu prostoru. Diky
tomu dosahnete vyssi efektivity i s vyrazné vétsim
mnozstvim zasob. Tim se liSime od jinych feSeni,
jako jsou ,shuttles” a AMR, » fika Harrison.

Jedna se o dlouhodoby trend?

V disledku rozmachu elektronického obchodovani
se snizila vérnost znacce, protoze je mnohem
snazsi porovnavat ceny. Prizkum provedeny
spole¢nosti McKinsey ukazal, Ze tfi Ctvrtiny
Ameri¢anl zménily po zac¢atku pandemie své
nakupni chovani. Ctyficet procent z nich uvedlo, Ze
v tomto obdobi zménilo znacku. Vysledkem bylo
zdvojndsobeni poctu spotrebiteld, ktefi v roce 2020
zmenili znacku, ve srovnani s rokem 2019. Jsme
presvédceni, Ze kvalita cesty zbozi k zakaznikovi
bude hrat stale vétsi roli jako konkurencni vyhoda
k udrzeni zékaznikd.

Koncept stfedisek mikroplnéni jako trend je pro
zakazniky velkym pfinosem, a pravé nyni formuje

logistiku. Zda se vSak stane standardem ve
fungovani vétsiho poctu obord, ukaze az Cas.

«Zatim se stale jedna o doplnkovou sluzbu, kterou
mohou spolecnosti nabizet ke zvySeni
spokojenosti zakaznikd. Domnivam se vsak, ze

s rostouci poptavkou a s tim, jak si spotrebitelé
zvyknou na komfort rychlych dodavek, se stredis-
ka mikroplnéni stanou standardem. Podle mého
odhadu se tak stane béhem pfistich péti az deseti
let, » fika Kieninger.

Harrison s Kieningerovou prognézou souhlasi.

«0 tom, u kterého prodejce spotrebitel nakonec
nakoupi, Casto rozhoduji nepatrné marze. Pokud
spoleCnost bude lépe schopna zajistit dodani v den
objednavky, mdZze to pro ni znamenat potfebnou
konkurenc¢ni vyhodu. Pandemie COVID tento proces
jen urychlila, » vysvétluje Harrison.

ZVYSENA KAPACITA: Hustota UloZi$té je nejvétsim

rozdilem mezi ruéné a automaticky ovladanym centrem.
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Investice do automatizovaného skladu se vétsiné firem vyplati. Rada spoleénosti
si vSak muze dovolit — nebo chce - investovat teprve ve chvili, kdy si bude jista,
Ze se ji to vyplati. Novym trendem, ktery se této skutecnosti prizptsobuje, je

automatizace jako sluzba. — AaaS.

«Existuje nékolik zplsobl, jak prozkoumat novy
obchodni model, v némz nas koncept automatizace
prodavame jako sluzbu, nikoli jako produkt.

V soucasné dobé zkoumame nase moznosti

a zabyvame se tim, co bude trh potfebovat
automatizovat drive, » vysvétluje Havard Hallas,
obchodni feditel spole¢nosti Element Logic.

Prondjem automatizovaného skladového reseni
bude pravdépodobné nakonec drazsi nez, pokud

si jej firma koupi do svého vlastnictvi. Ne vSechny
spolecnosti vSak maji na investice do automatizace
dostatek financ¢nich prostredki. Pfitom rostouci
pozadavky jejich zakaznik( vyzaduji hledani novych
zpUsobU provadéni logistiky. Kdyz spole¢nost zacne
pouzivat automatizované feseni jako poskytovanou
sluzbu, uvolni ji to financni prostredky na rist a ino-
vace v jinych oblastech.

Automatizace jako sluzba je také vhodna pro nové

«Zajistime, aby kapacita
nebyla nikdy prilis nizka
ani prilis vysoka a budeme
k dispozici pro podporu

a servis kdykoliv bude
potieba»

Havard Hallas, obchodni feditel
spolecnosti Element Logic

spolecnosti, jimz umozni pfistup k automatizaci

v mnohem rané;jsi fazi jejich rozvoje a usnadni rychly
a udrzitelny rdst bez nutnosti provadét rlizna
komplikovana feseni.

«Nejen v nasem oboru, ale i v ekonomice obecné
plati, Ze fada firem upfednostriuje model predplat-
ného. V takovém pfipade jsou naklady rovhomérnée
rozlozeny do celého roku a odpada nutnost velké
pocéatedni investice. »
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Tim se také eliminuji rizika spojena s vlastnictvim
feseni pro zékaznika, » dodava Hallas.

Predvidatelna a komplexni automatizace skladu
«Automatizovat budeme pravdépodobné za pét let,
az budeme vétsi a budeme mit vice penéz.»

Tuto vétu slychame casto a je dGvodem, pro¢ ma
smysl| nabizet automatizaci jako sluzbu. Pfi
realizaci tohoto trendu bude vlastnikem feSeni

a zafizeni systémovy integrator, nikoliv zakaznik.
Pro zdkaznika to vS§ak kromé pocatecni investice
a vlastnictvi bude velmi podobné. Reseni budou
navrhovana podle potfeb zdkaznika, pficemz se

od zakaznika nevyzaduje tak velké zavazky.

«Pokud nabizime automatizaci jako sluzbu, bude
dulezité, abychom k témto zakaznikiim

pristupovali stejné jako k zakazniklm, ktefi si feSeni

koupi. Budeme dbat na to, aby kapacita nebyla
nikdy pfilis nizka ani prilis vysoka, a budeme

k dispozici pro podporu a servis, kdykoli to bude
potieba, » fika Hallas.

Obchodni model AaaS by mohl vychazet

z tradi¢nich modeld predplatného sluzeb a Gctovat
kazdy mésic stanovenou cenu. DalSi

moznosti by mohlo byt uctovani malého poplatku
za kazdou transakci — nebo mozna kombinace
téchto moznosti

AutoStore - idealni volba pro AaaS

Bez ohledu na to, jaky obchodni model se pro
nabidku AaaS pouzije, jsme presvédceni, ze
AutoStore je nejlepsSim systémem, ktery se tomuto
novému zpUsobu uvazovani o automatizaci skladu
prizplsobi..

Reseni AutoStore doddvana spoleénosti Element

Logic jsou modularni a flexibilni. To znamen3, Ze se
toto feSeni vejde do jakéhokoli prostoru a v pfipadé
potreby jej Ize snadno rozsifit nebo zmensit. PFi
nabizeni automatizace skladu jako sluzby to bude
velkou vyhodou, protoze jej bude mozno snadno
demontovat a znovu smontovat v jiném skladu,
pokud se zakaznik rozhodne predplatné ukoncit.

«Diky této modularité je feSeni AutoStore mnohem
vhodnéjsi pro obchodni model, v jehoz ramci si
zdkaznici mohou feSeni predplatit na omezenou
dobu, » vysvétluje Hallas.

Jind feseni na trhu jsou Casto vice trvale
prizptsobena svym zakaznikim, a proto se pro
model AaaS nehodi.

Pronajem robotii béhem sezénnich Spicek
Podobnym konceptem jako AaaS je pronajem

PRISTUP K AUTOMATIZACI: Automatizace
jako sluzba umozni novym spolec¢nostem
pristup k automatizaci v drivéjsi fazi vyvoje

a pomUze jim zajistit rychly a udrzitelny rust
bez komplikovanych feseni.

>
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dalsich robotli béhem sezdnnich Spicek.

Prondjem robotl ma smysl| v tom pfipadeé, ze vykyvy
mezi Spickou a mimosezénnim obdobim jsou tak
vyrazné, ze nema smysl mit celoro¢né k dispozici
maximalni kapacitu. Pfikladem mohou byt
spolecnosti specializujici se na vanocni

vyzdobu nebo plavky.

«Prondjem robotd umoziuje nasim zdkaznikm
zvysit vychystavaci vykonnost feSeni béhem Spicek,
coz opét vede k vétsi spokojenosti zakaznikd,

» Fika Hallas.

Ackoliv v jednotlivych odvétvich dochazi ke
$pickam casto v rliznou dobu, existuji obchodni
svatky, kdy vSechny obory zazivaji Spicku soucasné,
napfiklad v USA je to tyden po dni Dikuvzdani.

«Listopad, prosinec a leden jsou mésice, kdy
vétsina zakaznikl potrebuje vétsi pocet robotl pro
vyfizeni zakaznickych objednavek. Zakaznici,

ktefi si béhem této Spicky roboty pronajmouy, si je
nakonec ¢asto koupi, protoze vidi, ze se roboti diky
vyssi efektivnosti vyplati, » vysvétluje Hallas.

Stane se AaaS skutec¢nosti?

Odvétvi intralogistiky se v poslednich letech dafi
a online prodeje dosahuji témér kazdy den novych
rekordd.

«Cely obor prochdazi dynamickym rlistem, a proto
je snadné zpohodInét a prestat inovovat s ohledem
na budouci pozadavky a potreby zakaznikd,” fika
Hallas a doddava: Jsme presvédceni, Ze existuje trh
pro automatizaci jako sluzbu, a téSime se, ze jej
budeme dale zkoumat. Doufejme, Ze se brzy stane
realitou.»



Shrnuti

Toto jsou tedy tfi trendy, které v soucasné dobé formuji svét logistiky.

Prodej potravin pres internet méni zpUsob zivota, a to neuvéfitelné rychle. V soucasné dobé
o nase online objednavky bojuje nékolik zavedenych fetézcll i zacinajicich firem. Vitézi se
stanou ti, ktefi dokazi nabidnout predvidatelné a rychlé dodavky pfi konkurenceschopnych
cenach.

Stredisko mikropInéni je zplsob, jak se dostat blize ke spotrebitelim. Spolecnosti, které zfidi
mensi sklady pro mistni plnéni, ziskaji nékolik konkurenc¢nich vyhod - rychlé dodani, rychlejsi
vraceni zbozi a vétsi kontrolu nad zasobami. Véfime, ze se tento trend prosadi.

V ramci tohoto trendu ziska vice spoleCnosti moznost automatizovat své sklady, aniz by
musely investovat vysoké ¢astky. VEfime proto, Zze se automatizace jako sluzba stane tren-
dem. AaaS snizuje rizika a zvysSuje dostupnost automatizace. V soucasné dobe zkoumame,
v jaké konkrétni podobé by ji spole¢nost Element Logic mohla v budoucnu nabizet.

Nasi zékaznici v poslednich letech zaznamenali obrovsky nariist zakazek. A to zejména
béhem sezénnich Spicek. Snazime se byt flexibilni, abychom nase zakazniky na sezénni
Spicky pfipravili, ale je tfeba zavadét nova a inovativni feSeni, abychom tlak zvladli, protoze
online prodej stale roste.

Je nezbytné mit efektivni a udrzitelnou infrastrukturu, ktera zvliadne pozadavky zakaznikd.
At uz to znamena strediska mikroplnéni, pfipravu na sezénni $picky, navyseni kapacity nebo
zavedeni novych technologii —na spolecnost Element Logic se miZete vzdy spolehnout.
Pomizeme vam dosahnout Urovné automatizace potrebné pro zajisténi
konkurenceschopnosti.

Nasi specialisté budou i nadale pracovat na inovativnich a novych resenich. Diky tomu nase
zakazniky pripravujeme na dalsi logistické a automatizacni trendy.

Chcete se dozvedét vice o tom, jak
muzZeme optimalizovat vase skladove
operace? Kontaktujte nas jeste dnes!

Jindrich Kaderavek

CEO, Ceska republika

Email: jindrich.kaderavek@elementlogic.cz
Telefon: +420 602 754 195
www.elementlogic.cz




